

	Unternehmen: Wir sind, eingebunden in eine Unternehmensgruppe, ein führender Hersteller in der Sanitärbranche. Durch das Zusammenspiel von Design, Qualität und Funktionalität entfaltet sich die absolute Individualität unserer traditionsreichen Marke. Dadurch haben wir uns ein hohes Ansehen bei unseren Kunden erworben und unsere Marktposition gesichert.
	Perspektiven: Einer qualifizierten und engagierten Vertriebspersönlichkeit bieten wir
die Herausforderung dieser definierten Schlüsselposition mit einem sehr hohen Maß an Selbständigkeit und Eigenverantwortung. Sie be- sitzen die regionale Umsatzverantwortung, haben freie Hand bei der Planung Ihrer Tätigkeiten und überzeugen mit Ihrer Persönlicheit, Ihrer Fachkompetenz sowie Nachhaltigkeit. Kurzum: Sie managen Ihr Gebiet.   
	Qualifikationen: Verfügen Sie über eine kaufmännische Ausbildung? Bringen Sie für diese Aufgabe einige Jahre Berufserfahrung im Außendienst eines Unternehmens mit, das idealerweise im Sanitär- und Heizungshandel (Handel/Industrie) tätig ist? Sind Sie kommunikativ, begeisterungs-
fähig und überzeugungsstark? Kurzum: Konnten Sie Ihre "Macher-
qualitäten" bereits erfolgreich durch Ihre Freude am Handeln und Verhandeln unter Beweis stellen?
	Aufgaben: Zum weiteren Ausbau unserer Marktposition suchen wir nun innerhalb des Handels für verschiedene Regionen Deutschlands eine Vertriebspersönlichkeit mit Ihren Qualifikationen. Sie akquirieren Neukunden, sichern Bestandskunden und stellen Ihnen den Mehrwert der innovativen Produkte auf allen Ebenen überzeugend dar. Bereits bestehende Listungen bei verschiedenen Verbänden und Händlern
erleichtern Ihnen den „Einstieg". 
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